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besplatni telefon

0800 345 345
PRODAJNE VJEŠTINE
za prodajne predstavnike i prodavače u direktnoj prodaji
"Prodavači su kao i sportaši – 

bez pravog treninga ne postižu pravu formu."

Cilj ovog seminara je osposobiti polaznike za otvaranje pozitivne komunikacije, uspješno provođenje alata prodaje, rješavanje prigovora, praćenje konkurencije, te dati konkretne prijedloge o tome što učiniti kada kupac kaže NE, odnosno kako ga potaknuti da kaže DA. 

Kako biti proaktivan i uspješan prodavač glavna je tema ovog seminara.

Voditeljice seminara: Darija Krstić 
Neke od tema na seminaru:

- Koji su zadaci i odgovornosti prodavača?

- Kako otvoriti pozitivnu komunikaciju?

- Poznajete li Vaše kupce? Što sve trebate znati o Vašem kupcu?

- Znate li koliko je Vaša današnja prodaja bila učinkovita?

- Kako upravljati svojom prodajom?
Mjesto, datum održavanja seminara i cijena:

- Centar za poduzetništvo Osijek, J.J. Strossmayera 341, 31000 Osijek 

- 16.06.2009. od 14:30 do 18:30 sati

- kotizacija za seminar iznosi 450,00 kn (PDV uključen u cijenu!)

- kotizaciju molimo uplatiti najkasnije do 15.06.2009. na žiro-račun:              2484008-1100714941 Raiffeisenbank Austria d.d.
- grupa je ograničena na 20 polaznika
Prijavnica za seminar 
PRODAJNE VJEŠTINE za prodajne predstavnike i prodavače u direktnoj prodaji
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Prijavnicu poslati faksom: 031 284 329 ili e-mailom: info@poduzetnistvo.org najkasnije do 15.06.2009.
J.J. Strossmayera 341, 31000 Osijek, MB: 1270168

Tel: 031/ 283 623, Fax: 031/284 329 www.poduzetnistvo.org, info@poduzetnistvo.org

