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besplatni telefon

0800 345 345
POSLOVNO PREGOVARANJE I PRODAJNE VJEŠTINE
Cilj ovog seminara je osposobiti polaznike za uspješnu komunikaciju i važnost pozitivnog ophođenja s ljudima, te ostvarivanja pozitivnih poslovnih rezultata. Seminar će obuhvatiti načine otvaranja pozitivne komunikacije, uspješno provođenje alata u pregovorima, rješavanje prigovora, načine rješavanja konflikta, te dati konkretne prijedloge o tome što učiniti kada kupac kaže "ne", odnosno kako ga potaknuti da kaže "da". 

Kako biti proaktivan i uspješan pregovarač i prodavač glavna je tema ovog seminara.

Voditeljice seminara: Darija Krstić 
Neke od tema na seminaru:

- Zašto nam je komunikacija važna?
- Kako uspješno prezentirati svoju ideju, plan ili proizvod?

- Što znači aktivno slušati i kako mi to može pomoći?  

- Kako pregovarati i kako postići dogovor?
- Kako uspješno komunicirati?  
- Kako uspješno riješiti konflikt?
Mjesto, datum održavanja seminara i cijena:

- Centar za poduzetništvo Osijek, J. J. Strossmayera 341
- 30.11.2009. u vremenu od 12,00 do 16,00 sati
- Naknada za seminar uplaćuje se najkasnije do 1.3.2008., 
  a iznosi 150,00 kn (PDV uključen u cijenu!)
- Grupa je ograničena na 20 polaznika
Prijavnica za seminar 
Poslovno pregovaranje i prodajne vještine
	Naziv poduzeća
	

	Adresa
	

	Matični broj
	
	Telefon
	

	E-mail
	

	Ime i prezime polaznika
	


Prijavnicu poslati faksom: 031 284 329 ili e-mailom: info@poduzetnistvo.org najkasnije do 27.11.2009.
Uplate izvršiti najkasnije do 27.11.2009. na žiro-račun: 2484008-1100714941 Raiffeisenbank Austria d.d. 
